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mcollins@wincapfinancial.com

From: mcollins@wincapfinancial.com
Sent: Friday, March 24, 2023 4:09 PM
To: mcollins@wincapfinancial.com
Subject: Meeting Summary - Sample Family

Hello John & Jane, 
 
It was a pleasure meeting with you today, I appreciated your time and getting to know you both. I enjoyed learning 
about your financial goals, careers in healthcare, and your desire to build out a more effective roadmap. I think you can 
specifically benefit from consolidating your accounts at Fidelity and having a more prudent asset mix where we can 
lower your investment costs. This email will act as a summary of our meeting and include potential action items. I also 
invited you to our financial planning tool, the website that is tied to the plan we built today. Please do not hesitate to 
ask any questions you may have. Attached is your financial plan, this will act as a living document that will adjust over 
time and help drive investment allocations. The information attached and more details can also be found there on your 
plan. 
 
Financial Plan: 

 Pages 1 – 6 review the facts of the plan as well as core spending goals. In our base case you  
o Spend $90k a year plus inflation 
o John works  for 3 more  years before  taking  social  security  (we discussed  the possibility of delaying  it

further) 
o Mary earns $100k a year plus inflation until she is 60. Jane then takes social security at 65 (we could also 

delay) 

 Pages 7 ‐ 10 reviews the Asset Spread and Monte Carlo Analysis (expected best/worst case scenarios overall and 
by year).  

 Pages 11 – 16 review the projected annual cash flows over time which include withdrawals and expected tax 
impact, as a reminder we have spending increasing with inflation over time 

 Summary & Action Items:  
o You will be able to live comfortably in your retirement. In this scenario we would expect your assets 

to grow by about 6.4% annually. Due to your spending goals we would expect your assets grow 
throughout your retirement, especially once you both are  collecting social security. I would look to 
create a strategy to make IRA contributions for both of you to maximize tax efficiency. We should also 
consider doing ROTH conversions annually in order to minimize taxes in future years. Lastly, we 
estimate that you will need to potentially withdraw up to $400k of retirement assets over the next 
decade, which is why we decided on a 30% allocation to bonds. 

 
 
Investment Proposal: 

 In Appendix 1 would be how we would initially think about allocating your portfolio. This initial draft assumes 
about $1.4mm of investable assets of which 30% would be allocated towards bonds with the remainder in 
equities. The plan includes the John’s IRA, the 2 ROTH’s, and Jane’s upcoming Pension when that becomes 
available. 

 Appendix 2 contains the breakout of the Individual Equities positions contained in appendix 1 

 Summary: The appendices represent our best thinking around how to position you going forward.  
 
Client Service & Misc: 
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 We generally engage with clients at least 4 times a year. I do not cap the time I spend with clients. If anything 
comes up that would meaningfully impact your plan it is best that I am informed. I am a trusted partner for my 
clients. 

 I would provide wealth management services based on your assets under management at 0.80%, a 20% discount 
off of our standard fee due to the size of the relationship. 

 The only item I am waiting on to potentially draft the Fidelity paperwork are the statements for the 2 ROTHS, a 
copy of each of your licenses, and your social security which I can obtain over a phone call  

 
I look forward to working with you both. Please let me know if you have any questions in the meantime. 
 
Best, 
Mike 
 
Appendix 1: Asset Allocation: 

 
Appendix 2: Individual Equities: 
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Michael Collins, CFA 
Founder & CEO, WinCap Financial 
617‐590‐3250 | www.wincapfinancial.com| 
mcollins@wincapfinancial.com 

 
 
 


